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B2B-Vertrieb im Überblick


Wieso kompliziert, wenn es auch
 RIGHT POINT geht?


Hat Sie Ihr Bauchgefühl schon mal getäuscht? Kommt vor, oder? Warum vertrauen Sie dann auf das Bauchgefühl im Vertrieb?
Bis jetzt gab es keine Chance zu wissen, welche Opportunity tatsächlich eine realistische Erfolgschance hat – weder am Anfang noch während die Opportunity schon läuft. Daher ist im Vertrieb so oft die Rede von Bauchgefühl als Einschätzungsgrundlage. 
Bis jetzt – denn RIGHT POINT kann Ihnen genau hierbei helfen. Von Anfang an klar erkennen, wo man die besten Chancen hat und wo die Risiken liegen. 
Sie können so die Vertriebspipeline von Lead bis zum Deal optimieren, den Auftragseingang besser vorhersagen, Ihre Ressourcen besser einsetzen, das Vertriebsvorgehen optimieren und die Vertriebssteuerung verbessern. 


   Kontaktieren Sie uns  
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  Zurück
  Weiter





 “Lorem ipsum dolor sit amet, consetetur sadipscing elitr, sed diam nonumy eirmod tempor invidunt ut labore et dolore magna aliquyam erat, sed diam voluptua. At vero eos et accusam et justo duo dolores et ea rebum. Stet clita kasd gubergren, no sea takimata sanctus est Lorem ipsum dolor sit amet.”
 Jens JungeSenior Lead Business Transformation Digital
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Umsatzsteigerung


Durch die Digitalisierung und Automatisierung von Arbeitsschritten und Aufgaben im Vertrieb, kann im Durchschnitt eine Umsatzsteigerung von 10% erzielt werden. Wir von RIGHT POINT gehen mit unseren intelligenten Softwarelösungen einen Schritt weiter und helfen Ihnen dabei bis zu 25% Umsatzsteigerung zu erzielen.*



 -  0 %



Zeit bis zum Abschluss


Im Durchschnitt verbringt ein Verkäufer im B2B-Bereich 67% seiner Zeit nicht damit, aktiv zu verkaufen. Unsere intelligenten Softwarelösungen von RIGHT POINT helfen Ihnen dabei das meiste aus Ihren Vertriebsmitarbeitern herauszuholen und somit die Abschlusszeit bis zu 32% zu verringern.**
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Kundenverluste


50% aller Kunden sind nicht zufrieden mit der Handhabung Ihrer Probleme im allgemeinen B2B Vertrieb. Und nur 29% aller Kunden sind vollkommen zufrieden mit dem Vertrieb. RIGHT POINT hilft Ihnen dabei, die daraus folgenden Kundenverluste bis zu 63% zu verringern.**



*Bain & Company  **Gallup



Synergie aus Vertrieb 
 und Entwicklung


Als Synergie bezeichnet man eine wechselseitige Systemwirkung, die zu einer höheren Effizienz des Systems und einer verbesserten Situation aller Systemteilnehmer führt. Wir von RIGHT POINT leben das Zusammenwirken von komplexen B2B-Vertrieb und moderner Softwareentwicklung und stellen durch unsere intelligenten Softwarelösungen RELIZE und POINTMAN.4S, Vorteile einer erfolgreichen Kompetenzsynergie für unsere Kunden bereit. Erfahren auch Sie mehr über die Vorteile und Funktionen, die unsere Winning Softwarelösungen für Ihren Vertrieb bieten und kontaktieren Sie uns persönlich.


   Mehr erfahren  
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RELIZE


Vertriebsanalyse durch KI & Deep Learning
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RELIZE - Vertriebsdaten auf den Punkt gebracht


RELIZE ist eine Plattformlösung auf Basis künstlicher Intelligenz und Deep Learning. Sie bewertet für Sie fortlaufend alle Vertriebsprozesse im Unternehmen. Dadurch erhalten Sie frühzeitig, bereits Monate vor dem erwarteten Abschlusszeitraum, eine Risikoeinschätzung bezüglich der zu erwarteten Umsätze Ihres Vertriebs.


Hören Sie auf zu spekulieren und fangen Sie an zielgenau zu planen


Mit rollierend erstelltem Forecast auf Basis der RELIZE KI erhalten Sie volle Kontrolle über die Planung Ihrer Vertriebspipeline und zuverlässige Einschätzungen für ein zielgenaues Unternehmenswachstum. Verlassen Sie sich nicht mehr auf ungenaue Analysen von nicht qualifizierten Vertriebsdaten, sondern informieren Sie sich über Vorteile und Funktionen von RELIZE für Ihr Unternehmen.


   Mehr erfahren  


POINTMAN.4S


Als wirksame Alternative zu teuren Vertriebscoachings



POINTMAN.4S ist Ihre Lösung für das Vertriebsmanagement


Mit unserer Softwarelösung unterstützen wir Sie im komplexen B2B-Vertrieb. Es dient als Akquise- und Kundenkontaktmanagementsoftware. Darüber hinaus besitzt POINTMAN.4S Funktionen von der Buying Center Analyse bis hin zu übersichtlichen Einsichten in den gesamten Vertrieb.


Holen Sie mehr aus Ihren Vertriebsmitarbeiten raus


POINTMAN.4S verspricht nicht nur Vorteile für die Vertriebsleitung, es dient als Werkzeug für die Vertriebsmitarbeiter, ihren Vertriebsalltag effizient zu optimieren. Schluss mit dem unstrukturierten Erfassen von wichtigen Kundeninformationen und das wenig strukturierte Vorgehen bezüglich des Akquise-Managements. POINTMAN.4S unterstützt gezielt Vertriebsmitarbeiter mit einer ökonomischen Bedienung und nachhaltigen Lösungen. Mit wirksamen Empfehlungen und zuverlässigen Einschätzungen bezüglich potenzieller Kunden in jeder Phase der Akquise kann das volle Potenzial eines jeden Vertriebsmitarbeiters ausgeschöpft werden.


   Mehr erfahren  
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Vertriebsconsulting


Bewältigen Sie jede Herausforderung mit Hilfe unseres Vertriebsconsultings
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Optimierter Vertrieb und gefüllte Sales Pipelines durch unser Vertriebsconsulting


Um Sie bei derzeitigen Herausforderungen in den verschiedensten Bereichen des B2B-Vertriebs und auf zukünftige Herausforderungen vorzubereiten, bietet RIGHT POINT Ihnen das Consulting für Ihren Vertrieb an. Wir können Sie durch unsere langjährige Erfahrung im B2B-Geschäft und auf Basis neuester Erkenntnisse zielführend unterstützen und beraten. Optimieren Sie Ihre Vertriebsprozesse und holen Sie alles aus Ihrem Vertriebsteam raus.


Gehen Sie den nächsten Schritt mit RIGHT POINT


Kontaktieren Sie uns noch heute und erfahren Sie mehr über die Möglichkeiten unseres Vertriebsconsultings und wie wir Ihnen bei Ihren Vertriebsherausforderungen helfen können. Wenn Sie noch weitere Informationen über unsere Vertriebsberatungen benötigen, dann finden Sie auf unserer Beratungsseite weitere nützliche Inhalte.


   Mehr erfahren  


Mission und Vision


 "Wir schaffen Softwarelösungen für den B2B-Vertrieb von morgen. Heute schon die Chancen und Risiken von morgen zu erkennen, wird eine essenzieller Wettbewerbsvorteil für Unternehmen. 
 
 Wir unterstützen Unternehmen dabei erfolgreicher zu sein. Unsere einzigartige Kombination aus Fachwissen, Software-Lösungskompetenz und Data Science macht uns dabei als Partner unserer Kunden besonders."
 David Ender



   Mehr zu RIGHT POINT  
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Unsere Unternehmenswerte
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 Zuverlässige Partnerschaft



 Zuverlässige Partnerschaft
 Wir legen viel Wert auf eine persönliche und verlässliche Zusammenarbeit. Vertrauen beruht auf Gegenseitigkeit und es ist uns wichtig dieser gerecht zu werden. Denn ohne Vertrauen kann auch keine Erfolg versprechende, nachhaltige Kooperation entstehen.
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 Offene und ehrliche Kommunikation



 Offene und ehrliche Kommunikation
 Es ist uns wichtig einen engen Kontakt mit unseren Kunden zu pflegen. Dazu gehört auch die offene und ehrliche Kommunikation von Herausforderungen, Vorschlägen und Erfolgen.
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 Effizienz durch Synergie



 Effizienz durch Synergie
 Durch unsere Fachkompetenz und langjährige Erfahrung im Vertrieb und der Entwicklung leben wir bei RIGHT POINT die Synergie dieser Expertise. Denn durch das Wissen und die nahtlose Zusammenarbeit können wir effizient an herausragenden Vertriebslösungen arbeiten.
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 Einfach. Innovativ



 Einfach Innovativ
 Unser Ziel ist es den Vertrieb so einfach wie möglich durch den Einsatz moderner intelligenter Softwarelösungen zu gestalten. Warum schwer wenn es auch einfach innovativ geht?







Unsere digitalen Events


	    Gehen Sie den nächsten Schritt in der Digitalisierung Ihres Vertriebes. Erfahren Sie mehr über unsere nachhaltigen Softwarelösungen und welchen Erfolg sie auch in Ihrem Unternehmen versprechen. 
	    Erfahren Sie mehr über RELIZE und dessen KI-gestützten Einsatz in Ihrem Unternehmen. Erhalten auch Sie zielgenaue und zuverlässige Vertriebsanalysen für Ihre Geschäftsplanung.
	    Entfalten Sie das volle Potenzial Ihres Vertriebsteams. Nehmen Sie teil an unserem Webcast über POINTMAN.4S und informieren Sie sich über die Vorteilen für die Vertriebsunterstützung.



   Alle Termine  



12/04/2024 - 10:00


POINTMAN.4S


Webcast





 Gehen Sie den nächsten Schritt in der Digitalisierung des Vertriebs. Erfahren Sie im Webcast, wie POINTMAN.4S den Erfolg Ihres Vertriebs steigert. 
 


   Zur Anmeldung  






19/04/2024 - 10:00


RELIZE


Webcast





 Immer Ihrem Wettbewerb einen Schritt voraus, durch die KI basierte Vorhersagen über Ihre Opportunities. Erfahren Sie mehr über die Möglichkeiten von RELIZE im Live Webcast.

   Zur Anmeldung  









Kontaktieren Sie uns


Haben Sie noch weitere Fragen über unser Unternehmen oder benötigen Sie noch weitere Informationen bezüglicher unserer angebotenen Produkte? Dann kontaktieren Sie uns einfach und bequem per Kontaktformular oder rufen Sie uns direkt an.


      Name  
  Telefonnummer  
  E-Mail  
  Haben Sie Fragen oder Kommentare 
 
 
     Absenden  




* Zum Datenschutz: Ihre Daten, die Sie im Rahmen dieses Kontaktformulars übermitteln, werden ausschließlich zum Zwecke der gemeinsamen Kommunikation gespeichert und nicht an Dritte weitergegeben. Über die Verarbeitung der Daten kann jederzeit auf Wunsch Auskunft erteilt werden, ebenso die Löschung dieser veranlasst werden.
Die Datenschutzerklärung finden Sie – hier.
Durch das Betätigen des „Abenden“-Buttons bestätigen Sie, die Datenschutzerklärung gelesen
und dieser zugestimmt zu haben.
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Wir benutzen Cookies auf unserer Webseite. Einige der Cookies sind notwendig, während andere uns helfen, unsere Webseite und Ihre Erfahrung zu verbessern. Mit der Bestätigung durch den "Akzeptieren" - Button, bewilligen Sie die Nutzung aller Cookies auf dieser Webseite. Weitere Informationen bezüglich des Datenschutz erhalten Sie hier.
Alle AkzeptierenAblehnen


Manage consent
   Schließen Privacy Overview
This website uses cookies to improve your experience while you navigate through the website. Out of these, the cookies that are categorized as necessary are stored on your browser as they are essential for the working of basic functionalities of the website. We also use third-party cookies that help us analyze and understand how you use this website. These cookies will be stored in your browser only with your consent. You also have the option to opt-out of these cookies. But opting out of some of these cookies may affect your browsing experience.

 

  Necessary   Necessary
 immer aktiv
 Necessary cookies are absolutely essential for the website to function properly. These cookies ensure basic functionalities and security features of the website, anonymously.	Cookie	Dauer	Beschreibung
	cookielawinfo-checkbox-analytics	11 months	This cookie is set by GDPR Cookie Consent plugin. The cookie is used to store the user consent for the cookies in the category "Analytics".
	cookielawinfo-checkbox-functional	11 months	The cookie is set by GDPR cookie consent to record the user consent for the cookies in the category "Functional".
	cookielawinfo-checkbox-necessary	11 months	This cookie is set by GDPR Cookie Consent plugin. The cookies is used to store the user consent for the cookies in the category "Necessary".
	cookielawinfo-checkbox-others	11 months	This cookie is set by GDPR Cookie Consent plugin. The cookie is used to store the user consent for the cookies in the category "Other.
	cookielawinfo-checkbox-performance	11 months	This cookie is set by GDPR Cookie Consent plugin. The cookie is used to store the user consent for the cookies in the category "Performance".
	viewed_cookie_policy	11 months	The cookie is set by the GDPR Cookie Consent plugin and is used to store whether or not user has consented to the use of cookies. It does not store any personal data.
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